Robert ROUGIER B <

Consultant sénior
Relations Commercial — Acheteur
Expert secteur divertissement

Maitrise de gestion

DOMAINES D’'INTERVENTION / EXPERTISE

* Relations Compte clé-acheteur

* Connaissance des attentes et objectifs des acheteurs pour mieux vendre

* Expertise des marchés de loisirs nécessitant la vente a des grandes surfaces spécialisées
* Expert vente et achats des circuits GSA, GSS et internet

PARCOURS PROFESSIONNEL

* Directeur des achats La Grande récré

* Directeur adjoint TF1 Games

* Directeur commercial Walt Disney Entertainment

* Directeur commercial Virgin interactive

* Directeur administration des ventes LAlsacienne (Groupe Danone)
* Chef des ventes L'Alsacienne

* Chef de secteur Procter et Gamble

LANGUES
Anglais



