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Consultante Sénior
Ingénierie de formation équipes commerciales itinérantes et
sédentaires

Licence Science économiques

DOMAINES D’INTERVENTION / EXPERTISE

Direction de projets — Conseil en organisation commerciale — Offre, approche marché,
Segmentation, Outils d’aide a la vente — Maitrise du processus de prospection avec
Campagne multi canal — Formation (commerciaux sédentaires et itinérants — assistante en
charge de la Relation avec le client (call center, cellule d’accueil, techniques, commercial) —
Recrutement (commerciaux)

PARCOURS PROFESSIONNEL

CDA (Compagnie des Alpes) Parc de loisirs IDF (Directeur du développement et
marketing/management de transition)

PUSH UP Agence d’événementiel (Directrice Générale)

Consultante Free Lance /Management de transition

ADV@NTI Agence Web (Gérante fondatrice)

SPASS Agence Conseil en affichage ( Directrice du développement )

GROUPE SOFT Lettering system (Marketing Manager Europe)

XEROX ( Chef des ventes — Responsable Réseau Revendeurs — Ingénieur Technico-
Commercial Grands comptes)

AUTRES
Membre du bureau des anciens Managers Xerox — Membre du bureau Eurogreen
(Association de golf/170 membres) — Certifiée méthodes insights /Four Colors

LANGUES
Anglais



